Katot ja ulko-

verhous

VALMISTUTTUAAN AMMAT-
TIKOULUSTA 80-LUVUN puo-
livilin jilkeen Jukka Rimé tyos-
kenteli muutaman vuoden palkol-
lisena, kunnes 26 vuotta sitten veri
veti yksityisyrittdjaksi ja silld delld
hin on edelleen. Eiki ole valintaan-

sa katunut. Yriys sai nimenJKatto-. smi =Puumerkki Oy:n"toimittama’

Kuntoon ja kuten nimi kertoo,
Rimén yrityksen paituote on kat-
toremontit. Tapaan Jukka Rimén
Riiheldssi, vanhan rintamamiesta-
lon pihalla. T4lld kertaa kyseessi ei
suinkaan ole kattoremontti, vaan
nyt pistetiin uusiksi talon ulkover-
hous.

-Vaikka firman nimesti voisi paa-
telld, ettd keskitymme pelkistiin
kattoihin, niin hyvin paljon teem-
me myds ulkoverhousten uusimisia.
Sisiremonttejakin teemme silloin
tillsin, mutta pidosin remontit
kohdistuvat ulkoverhoiluun ja kat-
toon selittdd Rima.

Rimon yritys ty6llistid 3-6 tyo-
miestd hieman projektista riippu-
en. Rumpalinkadulla Rimén lisiksi
ulkoverhousta oli uusimassa kolme
tyontekijii, Mikko Mikinen, Vili
Liekkola ja Jaakko Virolainen.

Rintamamiestalon  ulkoverho-
uksen uusiminen hoituu parissa
viikossa. Laudat tulevat tehtaalta

kuntoon

valmiiksi maalattuna, joka kuuluu
hintaan. Asiakkaan ei siis tarvitse
huolehtia endi maalauksesta re-
montin jilkeen. Takuutakin Rimé6
lupaa ulkoverhoukselle 15 vuotta.
-Ulkoverhouksen saa toki myds
maalamattomana, mutta kylli ti-

valmiiksi maalattu verhous tulee
asiakkaalle paljon helpommaksi ja
myds halvemmaksi. Ei tarvi mak-
saa maaleja ja maalarin palkkoja ja
sadstadhin se aikaakin tietdd Rimo.
Kilpailu remonttialalla on tini
pdivini kova ja yrittdjid on alalla
niin pienid kuin isojakin.
-Isommilla firmoilla on varaa
palkata konsultit ja myyntimichet
kiertimdin vanhoilla omakotita-
loalueilla. Tilldiselle pienyrittajil-
le, joka itse myy omaa tuotettaan,
paras mainos on tydn korkea laatu.
Viitin, ettd suurin osa projekteis-
tamme tulee suositusten kautta eli
viidakkorumpu kylld toimii mai-
nontakeinona, kunhan tyo teh-
didin laadukkaasti. Lisdksi saattaa
olla niin, ettd joskus se ison firman
myyntimies ei ole rakentamisen
ammattilainen ja toimii ldhinni
provision kiilto silmissd. Silloin
kokonaisvaltainen ajatus projektin
vaatimista tehtivisti voi olla vailli-

Katto Kuntoon-yrittiji Jukka Rimé uskoo, etti kun tyon laatu on tar-
peeksi korkealaatuista, poikii se aina lisid toiti suositusten kautta.

nainen ja remontin lopputuloskin
voi asiakkaalle olla epityydyttivid
kertoo Rimo.

Miten esim. kattoprojekti etenee
sen jilkeen kun asiakas on ottanut
yhteyttd yritykseen ja ilmoittanut
tarvitsevansa uuden katon?

- Ensin teemme ilmaisen tarjous-
kiynnin, minki jilkeen teemme
selkedn ja kirjallisesti pitdvin tarjo-
uksen. Jokainen tarjous on yksilol-
linen eli kohteen yksil6lliset tarpeet
otetaan tarkkaan huomioon.

Suoritamme sopimuksen mukaan
tarvittaessa vanhan katteen purka-
misen, mahdollisen lisieristyksen
ja oikaisutydn. Alustyot ovat kat-
toremonteissa tirked vaihe. Niinpi
huolehdimme rakenteiden riitté-
vistd tuuletuksesta ja asennamme
uuden alus--ja vesikatteen varus-
teineen. Urakan paitteeksi huoleh-
dimme poiskuljetettavan purkujit-
teen asianmukaisesta lajittelusta.
Lopputarkastuksen jilkeen annam-
me vield kirjallisen takuutodistuk-
sen, jonka pituus on 5-10 vuotta.
Materiaaleilla on periti 20 vuoden
takuu. Kaiken kaikkiaan omakoti-
talon kattoremontissa menee aikaa
noin viikko kertoo Rimé

Rimo6n mukaan paras tae siiti, et-
ti Katto Kuntoon tekee laadukasta
ja ammattitaitoista tyoti on yhtién
pitkiikiisyys, luotettavuus ja jatku-
vuus.

- Firmoja tulee ja firmoja menee,
mutta kylldi me varmasti olemme
hyvii jilked tehneet, kun toiminta
on jatkunut jo liki 30 vuotta. Meil-
ti [oytyy tydlle aina varmasti takuu-
mies. Niin ei asia ole, jos firman
nimei ja omistuspohjaa vaihdellaan
parin vuoden vilein linjaa Rimé.

Mainio esimerkki viidakkorum-
mun positiivisesta pirinistd loy-
tyy muuten Rimén naapurustosta
Riihelinkadun liheisyydessi. Mies
kun osoittaa melkein jokaisen ta-
lon lihinaapurustosta, johon hin
on tehnyt katto- tai ulkoverhousre-
montin. Naapurit ainakin selkeasti
luottavat Rim66n ammattitaitoon.
Ei muuten mikiin hassumpi suo-
situs.

Petri Salomaa
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Kattoremontit vuosien kokemuksella ja ammattitaidolla

Tdssi Heinolassa sijaitsevassa kohteessa suoritettiin
kokonaisvaltainen korjausremontti.

ukka Ramo kartutti osaamista ja kokemusta kirvesmiehe-
nd rakennusliikkeessa ammattikoulun jilkeen muutaman
vuoden ja perusti sitten oman yrityksen vuonna 1989.

-Niin, se oli tosiaan vahédn ennen 90-luvun lamaa, naurah-
taa Jukka Ramo. Mutta niistakin ajoista selvittiin, toita oli, ja
yrittdjan arki on sittemmin tullut tutuksi jo 28 vuoden ajan.

Rémon yritys Katto Kuntoon Oy:n toimialueena on lahinni
Piijat-Hame, tosin joskus tyomaa voi olla paakaupunkiseu-
dullakin. Kuten oli viime kesana Vantaalla. Yrityksen nimen
mukaisesti asiakkaan katto laitetaan kuntoon, kattoremon-
tit tyollistavat eniten. - Emme kuitenkaan keskity pelkastaan

kattoihin, teemme paljon my®ds kokonaisvaltaisia remontteja.
Taalla Heinolan kohteessa (kuva) esimerkiksi uusimme ka-
ton lisdksi myos ulkoverhouksen ja ikkunat, kertoo Ramé.

Asiakkaina ovat padsdantéisesti pientalojen omistajat, mutta
jonkun verran ty6llistavat myos taloyhti6t. Yrityksen tilaus-
kirjat ovat pitkalle tiynna, t6itd on hyvin riittanyt.

Kilpailu on kovaa tdnd péivina joka alalla. Sitd se on myds
remontoinnissa. Pienelld yritykselld ei ole tietenkaan resurs-
seja palkata myyntimiehid kiertimaan potentiaalisia kohtei-
ta. Silloin taytyy turvautua siihen osaamiseen, kokemukseen
ja tyon laatuun, josta on ndyttoa. Se on parasta mahdollista
mainosta. Tehdyt kohteet on paras viesti asiakkaille osaami-
sesta. Puskaradio vie viestid eteenpdin. Puolet yrityksen tois-
td tuleekin naapurin tai tuttavan suosittelujen perusteella.

Ilmainen tarjouskdynti ja kirjallinen tarjous

-Meilld on onni omistaa hyvit yhteistyokumppanit. Puu-
merkki toimittaa kohteisiin padasiassa puutavaran. Ruuk-
ki taas toimittaa katepellit. Lisaksi Kingi Kateruuvi, joka
on kotimainen valmistaja, on aloittanut ulkokaytt66n sopi-
vien takuuruuvien valmistamisen Suomessa. Ruuveihin ei
aina kiinniteta tarpeeksi huomiota, mutta se on merkittava
osa kokonaisuutta. Meilld on heiddn edustus. Yrittajalla tay-
tyy olla sellaiset “pelikaverit” joiden kanssa homma toimii,
toteaa Ramo.
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Kattoremontti lihtee kdyntiin tietysti asiakkaan tarjouspyyn-
nostd. Katto Kuntoon suorittaa ilmaisen tarjouskdynnin, jon-
ka jalkeen asiakas saa kirjallisen tarjouksen, jossa on selkeis-
ti merkitty kohteen yksilélliset tarpeet ja hinnat.

Laadukas tyd muistetaan

-Suoritamme tarvittaessa vanhan katteen purkamisen, mah;
dollisen lisderistyksen ja oikaisutyon. Alustavat ty6t ovat
tirked osa, eli ettd huolehditaan rakenteiden riittavasta
tuuletuksesta ja uuden alus- ja vesikatteen asennuksesta va-
rusteineen. Téiden paatyttya huolehdimme poiskuljetettavan
purkujitteen lajittelusta. Meilta saa luonnollisesti kirjallisen
takuun, jonka pituus on 5-10 vuotta asennuksissa ja 10-20
vuotta katemateriaaleissa, summaa Ramo.

-Yrityksid tulee ja menee, mutta kylldi me varmaan ollaan
laadukasta jalked tehneet, kun yritystoiminta on jatkunut jo
vuosikymmenid. Meiltd 16ytyy takuumies tehdylle tyolle, se
on varma juttu.

Jukka Rdmo on yrityksen toimitusjohtaja, mutta hén ei suin-
kaan istu toimistossa odottelemassa tilauksia, vaan on haala-
rit paalla tydmaalla tekemissa sitd mitd on aina tykannyt teh-
dé. -Motivaatiota riittad, pitdd aina tehdd ja touhuta, niin kai
se ollut syntymdsti asti, naurahtaa Ramo.
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